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{Cémo se convierte en asesora de colecciones? Presido una compania que fundé hace doce
afios que tiene como peculiaridad que nos define que nuestros clientes son personas que se acer-
can al arte con una motivacién ademds de artistica, social. Son personas que ven en el arte una
herramienta para trascender, para dejar tras de s un mundo mejor. Y lo hacen creando su propia
fundacién o comprometiéndose con museos u otras iniciativas con impacto en la sociedad. Las
obras que adquieren son de gran calidad, obras maestras. En Callia Art creamos y gestionamos
colecciones en distintos periodos y sectores del arte, desde Barroco hasta Arte Contempordneo,
y trabajamos para ello con expertos internacionales en cada campo.

{Qué ventajas supone contar con los servicios de un asesor? Aunque la primera mo-
tivacién para adquirir arte es emocional, a partir de ciertas cantidades de dinero son mds
los pardmetros que se tienen en cuenta. El mercado del arte es complejo, estd en continua
evolucién y requiere estar al dfa. Mi equipo viaja durante todo el ano a las principales ferias y
exposiciones que se celebran por el mundo. En 2018 yo misma viajé 140 dias en el afio den-
tro del circuito del arte (Nueva York, Londres, Parfs, Miami...). Un buen asesor debe poseer
dos atributos indispensables para realizar su trabajo de una manera honesta y profesional. El
primero es la independencia, es decir, no ser poseedor de obra para no tener un conflicto de
interés; el segundo, tener un profundo conocimiento del mercado, para ser capaz de discernir
quién es quién y su importancia en cada una de las operaciones que tiene que llevar a cabo
para sus clientes. Una buena coleccién no se construye sélo con dinero, sino, sobre todo, con
credibilidad porque a esos niveles el dinero no es un problema, y cuando hablamos de obras
maestras la demanda es muy superior a la oferta.

En los ultimos afos, el mercado del arte ha alcanzado cotas sin pre-

cedentes. ;Qué explicaria este crecimiento exponencial? Por moti- «El asesor no debe
vos distintos, pero si pensamos que Nueva York y Londres suman entre poseer Ob ras»
los dos un 62% de un mercado del arte que mueve en torno a 67 billones

de délares, y que ambas son las dos principales capitales financieras del

mundo se ve claramente que la actividad de coleccionismo estd intimamente ligada con la
riqueza, algo que no ha parado de crecer en el mundo. También porque el arte tiene atributos
singulares. Las motivaciones que llevan a una persona a coleccionar son econémicas, emocio-

nales, de prestigio social, necesidad de trascender... El arte es enriquecedor, hay pocos bienes
materiales que nos amueblen el alma, la cuenta corriente, que transformen la cotidianidad en

algo hermoso.
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{Cuales han sido las grandes transformaciones que ha experimentado el mercado del
arte? La globalizacién por supuesto, algo en lo que han tenido un papel fundamental las casas
de subastas con oficinas en las principales ciudades y con unas pdginas webs extraordinarias.
Las compras online son un fenémeno creciente, no solo en obras menores sino en piezas im-
portantes. También la importancia que han alcanzado las ferias y el posicionamiento cultural y
econémico que han dado a las ciudades que las acogen.

{Puede ser el arte una buena inversién? Invertir en arte, si se hace bien, es rentable, pero
como cualquier otra inversién hay que hacerla muy bien asesorado. Desde hace muchos afos el
arte es un activo utilizado por los grandes patrimonios para diversificar sus carteras de inversién.
Es un activo atractivo por sus caracteristicas: baja correlacién con los mercados bursdtiles; es un
bien muy ligado a la riqueza, que no ha dejado de crecer en el mundo; y es uno de los mercados
mis globalizados del mundo, lo que le convierte en un activo ajeno a coyunturas locales.

{A qué regiones, movimientos o artistas concretos, sugiere prestar atencién? Mis alld
de cualquier localismo me parece que hay que estar atento a los artistas y los galeristas serios.
Tampoco le doy excesiva importancia a los movimientos porque es la historia la que decide
cuales perdurardn. Por citar algunos artistas, me apasiona la ternura que transmiten las obras de
Jaume Plensa, la magia del color en movimiento del venezolano Carlos Cruz Diez, ambos artistas
con mucha obra publica. Me parece muy interesante la obra de la britdnica Cecily Brown, un
expresionismo abstracto-figurativo que es un milagro en equilibrio. También me interesa Kerry
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James Marshall. En los tltimos afios, museos, comisarios, criticos y marchantes han multiplicado
las exposiciones consagradas a la escena africana. Esta nueva tendencia ha influido rdpidamente
al mercado. En Estados Unidos, el poder de los artistas afroamericanos es evidente por lo que
estamos asistiendo a un aumento de los precios de sus obras, reflejo de una nueva tendencia de
fondo y no de una moda pasajera. El paso del matrimonio Obama por la Casa Blanca tuvo un
efecto increible, cambiaron la decoracién de su hogar poniendo en valor a artistas afroamericanos
e incluso sus retratos oficiales de la National Portrait Gallery de Washington fueron realizados por
Kehinde Wiley y Amy Sherald, artistas afroamericanos.

Uno de sus proyectos emblematicos son los Premios Iberoame- «El arte es un activo
ricanos de Mecenazgo. ;Qué diferencias percibe entre el mecenas .

anglosajon y el iberoamericano? Dirfa que dos fundamentales: las  dJCNO A Coyuntur as
motivaciones y la cultura del dar. El iberoamericano tiene en muchos lOCEllCS»

casos una motivacion religiosa, afronta el hecho de dar de una manera

mis sentimental. El anglosajén, sin embargo, es mds pragmdtico, prime-

ro porque lo lleva en su ADN, ya les ensefian a comprometerse con la sociedad desde el colegio,

y también porque su sistema es mds agradecido fiscalmente con las donaciones. Hay un aspecto

que para mi es mds determinante que el tema fiscal, y es el cultural. En el mundo anglosajén un

empresario que empieza en un garaje se hace multimillonario y erradica la polio es un héroe,

en las sociedades iberoamericanas serfa una persona sospechosa. Los iberoamericanos tenemos

la obligacién moral, por gratitud, de reconocer a las personas que comparten su riqueza con

los demds.

{Qué valoracién hace del coleccionismo privado espaiiol? Colocado en la zona media de
la jerarquia europea. A pesar de haber duplicado su tamafo en los tltimos diez anos, nuestro
mercado es pequefio comparado con sus homdélogos europeos e internacionales, representando
apenas un 1% de las ventas a nivel mundial. También en esta tltima década, el mercado se ha
hecho cada vez mds cosmopolita, aunque el sector sigue estando dominado por la venta de obras
de artistas locales. Otra de las causas por las que el mercado espanol no ocupa un tramo superior
del mercado internacional estd en las restricciones comerciales que se aplican, sobre todo, aunque
no exclusivamente, a ciertas obras de arte antiguo. Otro es un IVA muy desfavorable, de un 21%
frente al francés que es de un 10%. ;Por qué comprar aqui si puedo hacerlo fuera mds barato?
Espana en el dmbito del arte consume mds historia de la que produce. Necesitamos mecenas que
apoyen a los grandes artistas vivos espanoles, que consigan colgar su obra en los principales mu-
seos de arte contempordneo del mundo. Un artista con presencia museistica es mds atractivo en el
circuito internacional del arte. Al final es un circulo virtuoso que en Espafia no se da.

Ha tenido un acceso privilegiado a grandes mecenas. ;Quiénes le han resultado par-
ticularmente inspiradores? Un mecenas que llevo siempre en mi corazdén es Patty Phelps de
Cisneros, para mi, la Peggy Guggenheim contempordnea, alguien a quien admiro por su labor
y sus valores. La reflexién mds oportuna que podria hacer en este momento que los politicos
hablan tanto de una ley de mecenazgo es decir que una mejora fiscal no es determinante sino va
acompafada de un cambio cultural en el que, por un lado, se reconozca la labor social llevada
a cabo por estas personas, los mecenas, que son capaces de poner su riqueza al servicio del bien
comdn, y por otro lado, que nuestra sociedad asuma como todas las economias desarrolladas que
el bien comin no es Gnicamente responsabilidad de las administraciones publicas, sino algo que
nos atafie individual y colectivamente a todos y cada uno de nosotros, corresponsables de esta
sociedad de la que formamos parte.
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